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1) ZÁKLADNÍ PRINCIPY
1.Neprodáváme investici
2.Negarantujeme výnosy
3.Nevydělává se „za lidi“, ale za aktivitu systému
4.Komunikujeme technologii a zapojení, ne sliby
👉  Pokud někdo poruší tyto 4 body, vytváří právní riziko pro sebe i
celý network.

2) KOMUNIKACE
Používej 3 pilíře:
1. Co to je
„Technologie poskytující likviditu pro gaming“

2. Jak se zapojit
poskytování likvidity
budování komunity

3. Jak fungují odměny
„Odměny vycházejí z aktivity systému a zapojení, nejsou
garantované“

„Neprodáváme výnos. Ukazujeme systém.“



3) SLOVNÍČEK – CO ANO vs CO NE

A) TECHNOLOGIE / SYSTÉM
ANO:

„technologie“
„systém“
„infrastruktura“
„poskytování likvidity“

NE:
„investice“
„investiční produkt“
„fond“
„vklad s výnosem“

B) VÝNOSY
ANO:

„výnos závislý na aktivitě systému“
„historické výsledky“
„není garantované“
„může kolísat“

NE:
„garantovaný výnos“
„fixní procenta“
„pasivní příjem bez rizika“
„jistota“



C) ROLE ČLOVĚKA
ANO:

„účastník systému“
„poskytovatel likvidity“ / “staker”
„partner“
„builder“

NE:
„investor“
„akcionář“
„vkladatel“

D) NETWORK / AFFILIATE
ANO:

„odměny za budování a aktivitu komunity“
„affiliate model“
„odměna za přínos do systému“

NE:
„vyděláváš za lidi“
„peníze za přivedení lidí“
„stačí přivést 2 a vyděláváš“

E) SALES RÉTORIKA
ANO:

„ukazuju ti, jak to funguje“
„rozhodnutí je na tobě“
„každý si volí míru zapojení“

NE:
„musíš jít hned“
„poslední šance“
„kdo nevstoupí, prohraje“



JAK a PROČ
Proč tohle vůbec řešíme

Budujeme něco dlouhodobého.

A to znamená jednu věc:
musíme komunikovat pravdivě a profesionálně.

Kvůli pravidlům.
Kvůli důvěře.
Protože důvěra = to, co nám umožňuje růst.

Základní princip
Když si nejsi jistý, drž se tohohle:
„Radši vysvětlím méně a správně, než víc a nepřesně.“

Jak o tom mluvit jednoduše
Nemusíš používat složitá slova.
Stačí držet tenhle rámec:

Je to technologie / systém
Lidi se zapojují jako:

poskytovatelé likvidity (stakeři)
partneři (buildeři)

Odměny vznikají z reálné aktivity systému
Nic není garantované a zároveň supr zajímavé co do potenciálu.

To je celé.

Co říkat (bezpečně a správně)
Můžeš používat věty jako:

„Je to systém, kde se můžeš zapojit a podílet se na jeho výkonu“
„Odměny vycházejí z aktivity, nejsou fixní“
„Každý si volí, jak moc se zapojí“
„Ukážu ti, jak to funguje, a ty se rozhodneš“



Čemu se vyhnout (důležité)
Nevytvářejme špatné očekávání:

„garantovaný výdělek“
„fixní procenta“
„jistota“
„pasivní příjem bez rizika“
„stačí přivést lidi a vyděláváš“

Jak mluvit o výnosech
Místo:
„Dělá to X % měsíčně“

Řekni:
„Historicky to mělo “nějaký %” výkon, ale není to garantované a může
se to měnit“

„Historicky se to pohybovalo v nějakém rozmezí, ale není to fixní ani
garantované“

Jak mluvit o networku
Místo:
„Vyděláš, když přivedeš lidi“

Řekni:
„Systém odměňuje za dlouhodobé budování a aktivitu komunity“

Důležitá věc
Nemusíš říkat žádné „právnické formulky“.

Stačí být fér.

Například:
„Je dobré vědět, že to není jistota a každý si to musí vyhodnotit sám.“

“Je to systém, který umožňuje lidem zapojit se jako poskytovatelé
likvidity nebo partneři, a být odměňováni podle reálné aktivity – bez
garancí.“

Tohle úplně stačí.



Když si nejsi jistý
Zastav se a polož si otázku:
„Pomáhá to tomu člověku pochopit realitu, nebo ho jen snažím
přesvědčit?“

Pokud je to druhé → zpomal.

Správný mindset:
„Radši ztratím deal, než důvěru.“

Protože:
deal je krátkodobý
důvěra je škálovatelná

Když to shrneme:
„Je to systém, do kterého se můžeš zapojit, a být odměňovaný podle
reálné aktivity systému ale i tvojí.“

Tohle je přesně styl komunikace, který:
vyvolává klid
dává jasnost
zároveň nebrzdí růst

Jak komunikujeme Betfin
Nejde o garantovaný výdělek
Nejde o investici v klasickém smyslu
Jde o zapojení do systému (likvidita / komunita)
Odměny vycházejí z reálné aktivity

Mluvme o tom férově, jednoduše a bez přehánění.
Dlouhodobě vyhrává důvěra, ne hype a fomo.
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