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1. SEZNAM KONTAKTU
(jmenny seznam)

Vytvor si seznam kontaktu minimalné o 20 lidech, které
znas (teply trh).

Vyber lidi, ktefi jsou ti nejbliz§i nebo u nich vnimas nejvéetsi
potencial (investorsky, byznysovy). Idealné lidi, se kterymi by
sis rozdélil 1 milion dolaru, kdyby to byla podminka, Ze jen v tu
chvili ho dostanes.

Prvnimi 20 kontakty to nekonci, ale vSechno zacina!

Seznam rozsiruj, vyuzij kontakty, které mas v telefonu a na
socialnich sitich. Se seznamem pracuj denné, protoze tvoje
kontakty jsou to nejcennéjsi, co mas. Je to tvoje databaze, ve
které je minimalné milion dolard!

2. OSLOVENI (pozvani)

Cilem osloveni je vzbudit zajem a pozvat na prezentaci. Je
nékolik moznosti, které muzes vyuzit, vSechny maji své vyhody i
nevyhody.

1. face2face (osobné) - nejefektivnéjsi zplsob, dokazes$ prenést
své nadseni, emoce, vidi$ primo reakci daného Cloveka, rec téla,
nema cas na rozmyslenou

2. audio/videohovor - také velmi efektivni, predani nadseni i
emoci, vyhodou je, ze muzes volat neustale, casové efektivni

3. audio/video zprava - lepsi nez psany text, Clovék preda
emoce, nadseni, nevyhodou je, ze druha strana nemusi
reagovat, nezobrazi si zpravu apod.
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4. textova zprava - na rlznych platformach, Ize poslat spoustu
zprav, vysoka kvantita, efekt uz mensi, Clovek si to nemusi
precCist, ma cas na rozmyslenou, nadseni a emoce se predavaji
hare

Osloveni potencialniho partidka nebo investora NENi
prezentace, ani vysvétlovani!!

Je to zjisténi a vytvoreni zajmu, preneseni svého nadseni tak,
aby si dotyCny udélal Cas na prezentaci!

NESPAMUJTE!! Nepiste random lidem s primym oslovenim, Ci
dokonce poslani odkazu at uz na video nebo opportunity call!
Nefunguje to, dotyény nema DUVOD se na to podivat! Pokud
tohle nékdo dela, kazi jméno nejen sobé, ale celému projektu...
Bud'me profici!

3. PREZENTACE

Predstaveni prilezitosti jak se stat investorem =
spoluvlastnikem kasina a profitovat z jeho ziski a zaroven
moznost vyuzit affiliate (doporucitelsky) systém.

1. video - velmi efektivni, kratké, jasne, Clovék by mél hned
pochopit a diky tomu nastavit dal$i kroky (registrace, staking,
dal$i schuzka, OC, 2/1)

3. OC (opportunity call) - velmi efektivni forma prezentace, je
online a vzdy ZIVE, vyvoldva pocit ddleZitosti. RGzni spikfi a
razné podani projektu, vétsi detail a souvislosti.

3. 1na1 - velmi efektivni, jednd se o schuzku (online/offline),
osobne vzdy efektivngjsi. Pro zkusenejsi obchodniky, kdy se
rovnou na misté da uzavirat a rozjizdet spoluprace.

4. 2na1 - Uplné nejefektivnéjsi zpusob prezentace, z divodu
dilezitosti a seridznosti projektu a edifikaci, kterou expertovi
(mUj byznys partak, ktery prezentaci déla) vytvarim.

5. zivé akce/eventy - skvély a Ucinny nastroj, diky vy$Simu
pocCtu pritomnych vytvoreni podvédomého zajmu o projekt,
presvedceni se, ze to funguje, poznani lidi, kteri v projektu jsou,
spikrl, atmosféra dané akce
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Po vsech prezentacich, by mél nasledovat jasny dalsi krok!

1. registrace/staking

2. domluveni dalsiho setkani (BAMFAM - book a meeting from a
meeting)

3. doporuceni

4. UZAVRENI (closing)

Nikdo se k vam neprida, nebo nekoupi, pokud se ho
NEZEPTATE! | kdybyste nevédéli co na konci prezentace délat,
vzdy se zeptejte: “JDES DO TOHO SE MNOU?”

Spousta lidi nezacne jen pro to, ze se jich nikdo nezepta! Lidi
nevi, co maji udélat nasledné, proto je tfeba schlizky UZAVIRAT
- zeptat se jich, chtit rozhodnuti!

Nepokladejte otevrené otazky! Nejlépe otazky, které lIze
odpovedet ANO/NE nebo otazky typu: Pecka co?! Co se ti na
tom libilo nejvic? (takovou otazkou nutite premyslet o
pozitivnich vécech na projektu a tim si to dotyCny prodava
sam.)

Velmi doporudéuji jednoduchou otazku, ktera Ize aplikovat na

vSechno a vSechny, velmi efektivni a funkéni:

Skvély co? Tak zaéneme? nebo: Jdes do toho se mnou?

Tim davate najevo své presvédceni, ze vite co delate, jistotu a
/7 v ] Ve v v v ’ /7

zaroven dulezitou vec a to, ze na to dotycny nebude sam!

Pokud nastane néjaka namitka/dotaz/otazka, dotyCny vam ji

polozi a vy s tim muUzete pracovat, zodpovédét, pokud nevite tak
zjistit a opét uzavirat...
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Jestli se vas nékdo bude ptat porad a porad dokola, jsou
zpUsoby, jak docilit rozhodnuti, at uz ANO nebo NE!

napr: Je tohle otazka, kterou kdyz zodpovim, pustime se do toho
nebo je tam jesté néco, co potrebujes védet?

Dulezité je chapat, ze né kazdy se prida hned. NE ted’,
neznamena NE naporad. Lidé maji strach rikat ne, proto se
nebojte se na rovinu ptat.

napr: Pokud se nepridas, jsem s tim UpIné OK, jen chci abys o
tom védel, protoze mé to tak dostalo, ze se tomu jdu venovat
tak jako tak. Jestli s tebou, skvély a jsem rad, ale pokud bez
tebe, pokud to tam nevidis, je to naprosto v pohodé. Jen ke mne
bud prosim uprimnej, protoze ja ten byznys myslim fakt vazne a
chci pracovat s lidmi, co to maji taky tak.

5. DOSLEDOVANI (follow up)

Zde nejvice lidi, obchodnikl selhava. Dllezitost dosledovani je
obrovska. Méjte na paméti, ze naprosta vétsina obchodu se
neuzavira na 1. schizce, ale napfiklad na 3., 5. atd. Cim vice
schuzek (pocet opakovanych kontaktu se zajemcem), tim
zvysuji Sanci na uzavreni obchodu.

Bud'te profici a dodrzujte terminy, pokud néco slibite, splnte to,
tim se oddélite od amatérd. Pokud jste domluveni na schuzce,
dorazte vCas, stejné tak na hovor, event, akci apod. Pokud se
domluvite, ze poslete video, odkaz, udélejte to (nastavte si
klidne reminder).

Proto je zasadni si vést svoji databazi = seznam kontaktu.
Pracujte s nim, délejte si poznamky at’ vite, na co pristé
navazat.
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6. EDIFIKACE (promo)

V éeském prekladu je asi nejlepsi “vyzdvizeni”.

Pouziva se pri seznamovani s obchodnimi partnery, mym
sponzorem, lidrem, spikrem, atd.

Edifikace je neuvéritelné ucinny a efektivni nastroj, ktery
slouzi tomu, kdo s nim umi pracovat. Spravnou edifikaci delam
kvuli sobé - davam kredit a dlleZitost svému expertovi a tim
ukazuji jeho kvalifikaci, zaroven svQj pfistup a tim zvySuji
pravdepodobnost zobchodovani.

pri edifikaci dochazi k tzv. edifikaénimu trojuhelniku.
ja - zajemce - expert

Ja pokud zacinam s byznysem, nejsem expert, pro mé okoli jsem
“ten” kdmo$/bracha/atd... Nicméné je tam vytvorena divéra, tzn
mezi mnou a zajemcem je linka davéry, nikoli respektu (v byznys
roving). Pro zajemce, je expert cizi ¢lovék, neni tam tedy duvéra,
ale je tam respekt = je to expert, tzn. je tam linka respektu,
nikoli davéry. Tim, Ze dotyéné sezndmim a spravné naedifikuji
(idealné do 30 vterin), vytvarim edifikacni trojuhelnik, kde je jak
divéra, tak respekt.

Edifikace probiha stylem, kdy prvné edifikujete experta,
nasledné zajemce. Experta je treba vzdy edifikovat vzdy o néco
vice, nez zajemce tak, at' zajemce posloucha a nema pocit, ze je
néco vic.

06



betfin

network

priklad:
Petr = expert Tom = zajemce

Ahoj Tome, tohle je Petr, jak jsem ti rikal. Jeden z nejlepsich
obchodnikl v naSem projektu. Po par mésicich se dostal na
statisicové prijmy a ted pomaha druhym to, jak se tam dostat
taky. Ma letité zkuSenosti s byznysem a proto jsem moc rad, ze
pravé s nim mohu spolupracovat a zaroven, ze si udélal Cas aby
té poznal.

Petre, tohle je Tom, mdj vybornej kdmos$ se kterym jsme vzdy
chtéli néco dokazat, je hrozné pracovitej a Sikovnej a ja verim, ze
pravé tady se to mUze potkat.

EXTREMNE DULEZITE!

Jakmile predam slovo, mi¢im!! Neexistuje, abych do toho
expertovi zasahoval, natoz mu do toho skakal nebo ho
opravoval. MICim! On je expert! Pokud mé bude chtit zapojit,
preda mi slovo!

Pri edifikaci je dulezité fikat pravdu! Nevymyslet si, nelhat. Vzdy
Ize najit neco, co se da edifikovat. Klidné to s expertem projdéte
dopredu.

Nauclte se spravné edifikovat a pomuze vam to v byznyse, Ze si
to ani neumite predstavit!
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7. ODSTARTOVANI
(launch novacka)

Jakmile se Clovek rozhodne a prida se, udelejte spolecné
nasledujici kroky.
1. registrace (do systému, navazani penézenky)
2. staking (pomozte novackovi s procesem, kort pokud je
novy v cryptu)
3. pripojte ho na discord! (najde tam vSsechny odpovédi na
sveé otazky, celou komunity a spoustu dalsiho)
discord zde: https://discord.gg/cQQ76HwWN
1. nastavte si cile, ¢eho chce diky betfinu dosahnout
2. vytvoreni jmenného seznamu

Po 24/48 hodinach, ¢im drive, tim Iépe se opét spojte, projdéte
si vSe, na Cem jste se domluvili (nastudovani, seznam apod.) a
rovnou se pustte do prace!

Uz zde uvidite, jak moc to dotycny, mysli vazneé! Zda si vse
projde, pripravi, nebo ne...

Zavérem, pokud v betfinu vidim Zivotni prilezitost, byznys, ktery
ma obrovsky potencial, pak k tomu tak musim pristupovat.
Pokud chci aby to byl mdj byznys, pak se musim stat profikem a
pristupovat k tomu tak. Ugastnit se tréninkd, eventd, pracovat
na sobé, byt zapojeny na discordu, vzdélavat se, rozsirovat
seznam kontaktd, pracovat se svym tymem, expandovat svuj
byznys, ukazovat ho dal$im zédjemcim a konzultovat ho se svym
lidrem. Kazdé podnikani i byznys chce urcity Cas a ve vSem se
élovék mUze stat mistrem. Uceny z nebe nespadl, proto je tfeba
na sobe pracovat a zlepsovat se, kazdy jeden den, jen tak se
mohu stat nejlepsim!

Pamatujte, stante se mistrem téchto dovednosti a stanete
se mistrem betfinu! 08
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